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西乡塘区什么是智能营销云平台结构设计

生成日期: 2025-10-26

    “让网络营销变简单”是珍岛智能营销云平台（T云）的使命，通过“桌面化连接即用的设计模型”，
为企业用户提供SaaS化一站式智能数字营销服务。企业则可根据自身需要按需所取，数字营销全局所见即所得。
数字营销是一个复杂的工程。珍岛智能营销云平台将这个“复杂的过程”进行重新组合和线条化勾勒，并且通
过大数据和AI计算模型赋予平台“人工智能”应用体验。企业应用体验则是一个“决策被模拟，路径被引导，
数据可视化”的过程。企业用户通过SaaS账号联网登陆，连接智能营销诊断系统，根据自身的预算、投放周期、
行业、产品品类、建站要求、推广目标等信息维度，全流程桌面化体验企业网络环境诊断；同时平台引导企业
用户通过快捷操作完成全网智能跨屏建站；之后则是展开多元化智能推广工具应用方案推荐，企业根据引导使
用平台提供的适配企业的各类工具并进行营销投放和执行；执行过程的每一步会被数据汇总记录分析，平台及
时反馈企业数字营销执行效能，并给企业提供智能优化建议，多维大数据运营分析看板让企业对营销过程了如
指掌；在线数字营销视频教学服务则为初期进入数字营销领域的企业用户提供了丰富的知识辅助支撑。T云是一
款专业的网络智能营销云平台，该平台能为用户提供营销方案、编写文案、广告投放、数据监控等功能。西乡
塘区什么是智能营销云平台结构设计

    “智能营销”为何备受追捧?智能营销备受追捧的背后，归结于消费者和营销思维模式两大因素的嬗变，
迫使品牌营销不得不在“压力”中转型。消费者变化以宝洁为例：作为曾经的营销王，彼时在国内能与其竞争
的产品寥寥无几，消费者对宝洁洗发水、沐浴露等产品趋之若鹜。所以宝洁只要将产品批量化生产，并通过电
视台这个单一传播渠道对消费者进行品牌轰炸，再对超市进行渠道垄断，就能赚得盆满钵满。而随着互联网的
发展和移动设备的不断普及，消费者的消费认知、心智和自主意识均有大幅提升和成熟，消费偏好也更加多元
化、个性化、强调小而美。品牌与消费者的关系不再局限于单向的传播和影响，呈现双向互动的特征。这就意
味着传统营销玩法失效，因此在当前互联网传播环境下，谁能迅速有效地找到消费者、准确洞察消费者的需求，
谁就率先占得先机和商机。而这种营销分析、洞察和判断正是建立在人工智能和大数据的营销基础上。西乡塘
区什么是智能营销云平台结构设计如今，数字营销已是标配，今后更多的品牌和媒体将通过大数据营销，提升
转化，实践智能决策。

    BAT之下，B端商机在哪？B端公司该如何成长？B端市场如何做？我们以智能营销云平台企业——珍岛集团为
例，尝试寻找答案。作为国内有名的企业SaaS智能营销云平台，总部位于上海的珍岛集团敏锐地抓住了toB机
遇，并正在成为营销云行业中重要的发力者。珍岛成立于2009年，员工规模超过千人，在苏州、杭州、深圳、
广州、香港、广西等地都拥有自己的办公室。早在2017年3月，珍岛就曾被摩根士丹利看好并获得投资。珍岛内
部对市场潜力有着自己的计算：截止2019年一季度，中国的中小微企业数量接近1亿；如果按20%的数字营销服
务渗透率计算，便有2000万家；保守估计，平均每家在数字营销上的支出为2万元，所以这将造就出一个规模至
少达4000亿的市场。面对这样一个庞大的市场，珍岛以“Marketingforce”(营销力赋能)为中心理念，为中小企
业提供数字营销全网生态工作台——T云。目前，珍岛已经构建了完整的数字营销工具集供客户使用，覆盖了
企业从营销前、营销中到营销后的各个业务环节。

    当前，以互联网、大数据、人工智能等现代信息技术日新月异，新一轮科技创新和产业变革方兴未艾，
智能产业蓬勃发展，对经济发展、社会进步、全球治理等方面产生重大而深远的影响。人工智能无疑是带领这
一轮科技变革和产业变革的战略性技术。珍岛集团多年来在人工智能（AI）技术领域不断加大投入，基于多年有
效实践与技术沉淀，通过不断升级营销产品与服务，更好地为全球中小微企业营销力赋能。珍岛于2015年在国
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内提出“智能营销”概念，面向市场推出“T云平台化产品”。在依托大数据、云计算中心技术，将传统数字营
销企业服务市场模型重构，建立一站式数字智能营销服务平台的同时，珍岛结合AI技术，将企业在数字营销领
域所需的资源、工具、技术与服务进行有效整合和有机嫁接，不断深化SaaS平台构建，适配差异化场景。由此，
珍岛改变了传统营销市场服务格局，将原有的数字营销人力服务模型推进至平台化、软件化、智能化服务模型，
通过AI-SaaS平台架构实现营销全流程、全场景工具化覆盖，SaaS年度付费方式将企业的成本单元和风险单元
小化，实现中小微企业多元场景化数字营销作业工作台的便捷入口。SaaS智能营销云平台本身必须具备平台建
设的功能，即为企业搭建各类线上平台。

    适用场景：针对有大规模流量资源的流量方：搭建广告位管理系统，对接广告预算方（直客或DSP平
台），将流量分级，确保用户体验的同时实现高效变现，节约时间和人力成本、提升流量数据安全性、提升广
告填充率和流量变现效率。针对有大规模流量资源和直客广告主的流量方：搭建广告网络，以直投和私有程序
化购买的方式，将流量出售给直客广告主，将剩余流量进行公开竞价出售，节约时间和人力成本、提升广告填
充率和流量变现效率。价值主张：该解决方案旨在帮助流量方、媒介代理商和其他有流量的企业快速搭建一套
成熟专业的流量变现系统，支持资源管理、排期管理、广告直投、复杂策略设置等，可在兼顾用户体验的同时
有效提升流量变现效率，实现流量价值提升。珍岛集团秉承“整合数字资源，专注于数字营销技术、产品、服
务、资源的创新与整合。西乡塘区什么是智能营销云平台结构设计

珍岛T云所构建的强大PaaS中台，让“AIBox”及“Sub-SaaS”成为现实。西乡塘区什么是智能营销云平台
结构设计

    珍岛内部重新设定研发资源配比及技术主攻策略，于在2014年业内首推“SaaS化智能营销服务云平
台”，即珍岛T云。T云为企业用户提供了一站式、多方位、按需所取的数字营销工具、资源与服务。T云的“平
台化智能”，则是对传统数字营销服务模型的革新，“数据驱动决策，服务众企共享”的“桌面化工作台”模
式，降低企业数字营销的实践成本，同时也满足了众多中小企业普适性的实际数字营销所需。珍岛T云谈到T云，
十几年来，珍岛一直在思考一个问题，就是数字营销到底是什么？是工具、技术还是资源。自我们着眼于国内
中小企业用户群体的需求后，我们发现，数字营销其实是一个生态，这个生态是有机、有序存在的，中小企业
需要的是入口，通过一个简单、易用的入口，来完成企业在数字营销推进过程中的各项赋能。这也是我们所思
考T云带给企业、带给行业市场革新大的价值。T云——让网络营销变简单，打造智能数字生态“技术桌面”珍
岛着眼于未来数字营销趋势，在业内创造SaaS级智能营销云平台（T云），将传统数字营销企业服务市场业务
模型进行创新升级，以大数据、云计算中心技术为基础，建立一站式数字智能营销企业服务平台。西乡塘区什
么是智能营销云平台结构设计


